
Wir suchen für unseren Mandanten, ein weltweit bekanntes Unternehmen für Verladeanlagen für Flüssigkeiten und
Gase, der sich insbesondere auf die Entwicklung und dem Vertrieb von technisch anspruchsvollen Systemen
spezialisiert hat, einen

Vertriebsingenieur (m/w/d)

Aufgabenschwerpunkte:

Sie unterstützen weltweit die lokalen Area Sales Manager und Agenten

Sie betreuen Kunden in zugeordneten Ländern direkt als verantwortlicher Area Sales Manager

Sie entwickeln die Vertriebsstrategie, setzen diese um und bearbeiten Anfragen und Spezifikationen

Sie bauen Kundenkontakte auf, pflegen diese und führen Präsentationen und Roadshows durch

Sie sind der Ansprechpartner für Kunden im Rahmen der Auftragsabwicklung

Erfahrungen / Kenntnisse:

Abgeschlossenes Studium in (Wirtschafts-) Ingenieurwesen, alternativ Techniker mit

betriebswirtschaftlicher Zusatzqualifikation

mindestens fünf Jahre Berufserfahrung im internationalen Vertrieb erklärungsbedürftiger Investitionsgüter

hohe Technikaffinität und die Bereitschaft, sich in die Besonderheiten der Produkte tief einzuarbeiten

Begeisterung für den Vertrieb, verkäuferisches Talent und ausgeprägte Kundenorientierung

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Bereitschaft zu internationalen Reisen und Freude am Umgang mit Menschen unterschiedlicher

Kulturkreise

Das bietet Ihnen unser Mandant:

Eine sehr interessante Tätigkeit in einem dynamischen, innovativen Team eines Technologie-

Unternehmens - einem echten Global Player

Selbständiges Arbeiten, kurze Hierarchie- und Organisationswege und ein gutes, kollegiales Betriebsklima

Ein Fokus auf Nachhaltigkeit und individuelle berufliche Entwicklungsmöglichkeiten

Die Übernahme von Verantwortung in einem begeisterten Teams vor Ort

Ein attraktives, leistungsbezogenes Gehalt, einen unbefristeten Arbeitsvertrag, 6 Monate Probezeit, 30

Tage Urlaub

Ort: Marburg

Wenn Sie diese spannende Aufgabe interessiert und Sie die oben genannten Voraussetzungen mitbringen,
senden Sie bitte Ihre „Visitenkarte“, in Form eines aussagefähigen Lebenslaufs, bitte ausschließlich per E-Mail an
Herrn Thomas Wild. Wir werden uns im Anschluss mit Ihnen in Verbindung setzen.
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