DELTACON

EXECUTIVE SEARCH

Wir suchen fur unseren Mandanten, einem renommierten, international fihrenden Unternehmen der
Chemieindustrie mit Standort im Raum Minchen den

Sales Manager Chemicals Europe (m/w/d)

Aufgabenschwerpunkte:

e Sie verantworten den europaweiten Vertrieb von Produktionskapazitaten (Custom manufacturing) fur
Bindemittel/Harze, Farbmittel und Additive fur die Druckfarben- und Lackindustrie sowie fir Klebstoffe und
weitere Anwendungsgebiete.

e Sie betreuen lhre Kunden (bestehende und Neukunden) personlich und pflegen langfristige Beziehungen,
erstellen Angebote und fiihren Preisverhandlungen.

¢ Regelmafige Berichterstattung zu Verkaufszahlen, Marktentwicklung, Kundenfeedback und -entwicklung,
Monitoring sowie Verantwortung fiir das Erreichen der definierten Budgetziele.

¢ Sie arbeiten aktiv bei der Implementierung und Weiterentwicklung von Vertriebsprozessen mit.

e Mitwirkung bei der Implementierung neuer Marketingkonzepte, schnittstelleniibergreifende Koordination
internationaler Aktivitaten, intern wie extern.

¢ Sie vertreten das Unternehmen bei Messen, Konferenzen und in relevanten Gremien und Verbanden.

Erfahrungen/Kenntnisse:

e Min. 3 Jahre Erfahrung im Sales oder Vertrieb erklarungsbedurftiger Produkte, vorzugsweise im Bereich
Schutzbeschichtungen in einer Vertriebsfunktion im B2B-Bereich.

e Abgeschlossenes wirtschafts- und/oder naturwissenschaftliches Studium z.B. Chemie.

e Markt- und Kundenkenntnisse im Bereich der 0.g. Rohstoffe fur Beschichtungen.

e Erfahrung in der Angebotserstellung, der Verhandlung und im Abschluss von Vertragen.

e Sehr gute Kommunikations- und Teamfahigkeit, hohe fachliche Kompetenz, ausgepragte Verbindlichkeit
verbunden mit dem Talent, schnell Beziehungen zu Menschen aufbauen zu kénnen.

e Bereitschaft zu Reisen, Arbeiten in internationaler Matrixorganisation sowie in interkulturellen Teams.

e Hohe Kunden- und Dienstleistungsorientierung, Durchsetzungsstéarke und Leidenschaft bei hoher
Selbstandigkeit und Eigenmotivation.

e MS-Office und ERP-Systeme sind lhnen vertraut. Deutsch + verhandlungssicheres Englisch.

Das bietet Ihnen unser Mandant:

Eine gelebte, offene Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien und schnellen Entscheidungswegen.

Selbststandiges Arbeiten und Gestaltungsspielraum in einem zukunftsorientierten, internationalen Umfeld.
¢ |eistungsbezogene Vergitung, betriebliche Altersversorgung sowie attraktive Sozialleistungen.

e Aufgabe kann hyprid gusgetbt werden,
Wenn Sie {gse spannen%f% Aua*ga%eulnteressiert und Sie die oben genannten Voraussetzungen mitbringen,

senden Sie bitte lhre ,Visitenkarte®, in Form eines aussagefahigen Lebenslaufs, bitte ausschliel3lich per E-Mail an
Herrn Dr. Achim Gast. Wir werden uns im Anschluss mit Ihnen in Verbindung setzen.

DELTACON Dusseldorf GmbH - Executive Search & Recruiting
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Konigsallee 27 - D-40212 Disseldorf
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