
Wir suchen für unseren Mandanten, ein weltweit führendes Elektronikunternehmen, den

Product Manager Notebooks (m/w/d)

Aufgabenschwerpunkte:

Planung, Steuerung und Kontrolle des gesamten Sortiments an Notebooks für die B2B-Kanäle,

einschließlich der Erstellung von Businessplänen für neue Produkte

Portfolio- und Product-Lifecycle-Management für Notebooks

Entwicklung der Produktstrategie mittels Potentialanalyse und Positionierung in den Preissegmenten,

Kanalfokussierung sowie Promotion und Marketing

Planung und Steuerung des Produktlebenszyklus sowie Durchführung von Markt- und

Wettbewerbsanalysen

Abstimmung mit Vertriebspartnern, um sicherzustellen, dass das Notebook-Portfolio bevorzugt wird sowie

Vorstellung neuer Modelle bei Kunden und Handelspartnern

Verantwortung für die Listung neuer Modelle in den unterschiedlichen Vertriebskanälen

Ermittlung von Produktanforderungen sowie Beteiligung an der Produktentwicklung

Erreichen von definierten Umsatz- und Absatzziele im Bereich Notebooks

Erfahrungen/ Kenntnisse:

Mehrjährige Berufserfahrung im Produktmanagement

Branchenexpertise idealerweise im Bereich Notebook oder aus verwandten Bereichen

Tiefgehende Kenntnisse über die Wettbewerbslandschaft in der Notebook Branche idealerweise mit

einem guten Netzwerk bei Systemhäuser, Systemintegratoren, Resellern und Distribution

Zuverlässige, selbstständige und lösungsorientierte Arbeitsweise

Überzeugende Kommunikations- und Präsentationsfähigkeiten in deutscher und englischer Sprache

Teamorientierung und Lust, in einem erfolgreichen Team zu arbeiten

Ausgeprägte analytische Fähigkeiten, strukturierte Herangehensweise und Ergebnisorientierung

Abgeschlossenes Studium, vorzugsweise in betriebswirtschaftlichen oder technikbezogenen

Studiengängen

Das bietet Ihnen unser Mandant:

Mitwirken am Aufbau eines innovativen Geschäftes und ein attraktives Gehaltspaket

Flache Hierarchien und eine offene Kommunikation

Wenn Sie diese spannende Aufgabe interessiert und Sie die oben genannten Voraussetzungen mitbringen,
senden Sie bitte Ihre „Visitenkarte“, in Form eines aussagefähigen Lebenslaufs, bitte ausschließlich per E-Mail an
Herrn Klaus Mayerhanser. Wir werden uns im Anschluss mit Ihnen in Verbindung setzen.
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