
Für unseren Mandanten, ein renommiertes österreichisches Unternehmen, das sich auf den Groß- und
Einzelhandel asiatischer Lebensmittel mit besonderem Fokus auf Garnelen und Fisch spezialisiert hat, suchen wir
zur Umsetzung der Wachstumsstrategie im nationalen Markt einen

Nationaler Sales Manager–Retail TK & Seafood (m/w/d)

Aufgabenschwerpunkte:

Strategische Betreuung und Ausbau von Key Accounts im LEH (Retail TK)

Akquise neuer Handelspartner und Umsetzung der nationalen Vertriebsstrategie

Jahresgespräche, Konditionsverhandlungen und Umsatzverantwortung

Zusammenarbeit mit Marketing, Supply Chain und Produktmanagement

Markt- und Wettbewerbsanalysen sowie Forecast- und Business-Plan-Erstellung

Der ideale Kandidat / die ideale Kandidatin:

Vertriebserfahrung im LEH und Discount (z. B. Schwarz-Gruppe, EDEKA und REWE)

Starke Verhandlungs- und Kommunikationsfähigkeiten und hohe Integrität

Strategisches Denken, Organisationstalent gepaart mit „Macher“-Mentalität

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Abgeschlossenes BWL-Studium (Schwerpunkt Vertrieb, Handel oder Lebensmittelmanagement) oder

vergleichbare Qualifikation

Das bietet Ihnen unser Mandant:

Schlüsselposition in einem wachsenden Unternehmen mit starker Marke

Gestaltungsfreiraum für die nationale Marktentwicklung

Flache Hierarchien, schnelle Entscheidungen und attraktives Vergütungspaket

PKW der Mittelklasse auch zur Privatnutzung

Wenn Sie diese spannende Aufgabe interessiert und Sie die oben genannten Voraussetzungen mitbringen,
senden Sie bitte Ihre „Visitenkarte“, in Form eines aussagefähigen Lebenslaufs, bitte ausschließlich per E-Mail an
Herrn Dirk Aaron Bohl. Wir werden uns im Anschluss mit Ihnen in Verbindung setzen.

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

DELTACON Münster GmbH & Co.KG Executive Search & Recruiting
Dirk Aaron Bohl
Hafenweg 19  · D-48155 Münster
+49 160 93776490 · bohl@deltacon.com

http://www.tcpdf.org

