
Wir suchen für unseren sehr innovativen und global tätigen Hersteller von erneuerbaren Energielösungen, mehrere

Key Account Manager Solar & Battery (m/w/d) Deutschland

Aufgabenschwerpunkte:

Selbständige und eigenverantwortliche Akquisition potenzieller Distributoren, O&M Unternehmen sowie

Elektro-Installationsfirmen für Photovoltaik Technik in Deutschland

Betreuung bereits bestehende Kunden aus dem Photovoltaik Elektrohandel zur Weiterentwicklung des

Distributionsportfolios und Ermittlung von strategischen Wachstumsfeldern

Forecast und Planung von Mengen

Regelmäßige Kommunikation und Abstimmung mit dem Produkt Management und dem Marketing

Nationale und internationale Reisetätigkeit, z.B. zu Messen, Fachtagungen, Lieferantenbesuchen

Erfahrungen/Kenntnisse:

Idealerweise verfügen Sie über ein bestehendes Kontaktnetzwerk in der Photovoltaik und kennen die

Vertriebspartner und Vertriebswege

Belastbare Erfahrungen im Key Account Management von Solar Technik oder im

Distributionsmanagement innerhalb der Solar Industrie

Verhandlungssichere Deutschkenntnisse erforderlich, passiv Englischkenntnisse von Vorteil

Kommunikative Kompetenz

Hohes Engagement und Begeisterungsfähigkeit

Selbständige, pragmatische und lösungsorientierte Arbeitsweise

Ausgeprägte „Hands on“ Mentalität

Kundenorientiertes Denken und Handeln

Verhandlungsgeschick und Durchsetzungsfähigkeit

Unser Mandant bietet Ihnen

Eine attraktive Vergütung mit Dienstwagen auch zur privaten Nutzung

Eine gelebte, offene Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien und schnellen Entscheidungswegen

Ein zukunftsorientiertes internationales Umfeld mit Weiterentwicklungsmöglichkeiten in einer wachsenden

Organisation

Anspruchsvolle und abwechslungsreiche Aufgaben mit direkter Verantwortung und viel

Gestaltungsspielraum

Flexible Arbeitszeitgestaltung mit unbefristete Arbeitsverträgen und 30 Tage Urlaub

Wenn Sie diese spannende Aufgabe interessiert und Sie die oben genannten Voraussetzungen mitbringen,
senden Sie bitte Ihre „Visitenkarte“, in Form eines aussagefähigen Lebenslaufs, bitte ausschließlich per E-Mail an
Herrn Marcus Christopher Schulz. Wir werden uns im Anschluss mit Ihnen in Verbindung setzen.

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

DELTACON Executive Search & Recruiting GmbH
Marcus Christopher Schulz
Bösendorferstraße 2/4/15 · A-1010 Wien
+43 660 7931860 · schulz@deltacon.com

http://www.tcpdf.org

